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ZARZADZANIE | SPRZEDAZ

- Zarzadzanie zespotem handlowym
- Planowanie i realizacja celéw sprzedazowych
- Negocjacje i obstuga kluczowych klientéw

- Obstuga systemu sprzedazowego Insert Subiekt

E-COMMERCE / CMS

- ShopGold (CMS) - administracja i rozwdj sklepu

- Budowa sklepu od pustego szablonu (500 produktéw)
- Konfiguracja ptatnosci, wysytek i struktur produktéw

- Samodzielne rozwigzywanie problemdw technicznych

ANALITYKA BIZNESOWA / EXCEL

- Microsoft Excel poziom zaawansowany
- Raporty i analizy sprzedazowe

- Znajomos¢ tabel przestawnych

- Formatowanie warunkowe

GRAFIKA , FOTOGRAFIA | 3D

- Adobe Photoshop, Lightroom, lllustrator
- Fotografia produktowa
- SolidWorks, Cinema 4D

STRONY WEB | TECHNOLOGIE

- Znajomos¢ HTML, €SS

- Podstawy JavaScript

- Znajomos¢ Visual Studio Code

- Administracja stron internetowych

KOMPETENCJE ORGANIZACYJNE

- Wysoka samodzielnos¢ i odpowiedzialnosé
- Bardzo dobra organizacja pracy
- Nastawienie na rozwdj

JEZYKI / INFORMACJE DODATKOWE

- Jezyk angielski poziom B1
- Prawo jazdy kat. B

EX KONTAKT

+48 504 319 957
[] DoMINIKIARMULA@WP.PL

WWW.DOMINIKJARMULA.PL

UL.DEBOWA
61-458 POZNAN

K 0 MNIE

Jestem doswiadczonym menedzerem sprzedazy z ponad 14-letnig praktyka
w branzy handlowej. Rozpoczynatem kariere jako handlowiec, obecnie

od 8 lat kieruje dziatem sprzedazy, usprawniajac procesy, wdrazajac
innowacje i rozwijajgc relacje z kluczowymi klientami. Doskonale
odnajduje sie w zarzadzaniu zespotem, planowaniu strategii i optymalizacji
dziatart handlowych. Otwartos¢ na rozwdj, szybkie przyswajanie wiedzy
oraz szerokie zainteresowania {grafika, technologie, kodowanie) pozwalajg
mi na elastyczne dostosowanie sie do nowych branz i wyzwan.

Szukam stabilnej pracy z mozliwoscia rozwoju i realnego wpltywu

na rozwoj organizacji.

EDUKACJA

V LIGEUM 0GOLNOKSZTALCACE W POZNANIU POLITECHNIKA POZNANSKA
PROFIL MATEMATEYCZNO-FIZYCZNO WYDZIAL MASZYN ROBOCZYCH
-INFORMATYCZNY I TRANSPORTU

KIERUNEK TRANSPORT
MATURA ABSOLUTORIUM
2003 - 2006 2006 - 2010

E DOSWIADCZENIE ZAWODOWE

KIEROWNIK DZIAtU HANDLOWEGO
PH.U. NOWAK SP.Z 0.0. - BRANZA BUDOWLANA 2017-2026

- Zarzadzanie zespotem sprzedazowym i nadzér nad realizacja celéw handlowych.
- Rozwdj i utrzymanie relacji z kluczowymi klientami.

- Wdrazanie innowacji usprawniajacych proces sprzedazy.

- Opieka nad strona internetows i koordynacja dziatarh marketingowych.

- Analiza wynikéw sprzedazy i optymalizacja strategii.

HANDLOWIEC 2012-2017
PH.U. NOWAK SP.Z 0.0. - BRANZA BUDOWLANA

- Kompleksowa obstuga klientéw indywidualnych i biznesowych.
- Negodjacje handlowe i przygotowywanie ofert
- Realizacja plandw sprzedazowych i raportowanie wynikow

INSPEKTOR DS. STATYSTKI MEDYCZNE) 2011-2012
SZPITAL IM. HELIODORA SWIECICKIEGO W POZNANIU

- Koordynacja przeptywu dokumentacji miedzy pacjentami a NFZ

- Ewidendja i rozliczanie zabiegéw medycznych w systemach szpitalhych

- Zapewnienie poprawnosci danych przekazywanych do Narodowego Funduszu
Zdrowia




